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»Es hat gepasst wie die Faust aufs Auge«

Wirtschaft | Autohaus Rentschler in Oberreichenbach ist verkauft / Mike Vetter bringt Marke Seat von Calw aus mit

Das Autohaus Rentschler
in Oberreichenbach ist
verkauft. Der neue Chef
kommt ganz aus der Nahe,
aus Calw. Mike Vetter
vom gleichnamigen Auto-
park ibernimmt das Tradi-
tionshaus an der Oberrei-
chenbacher Ortsdurch-
fahrt ab Herbst.

® Von Sebastian Buck

Oberreichenbach. Zufriedene
Gesichter sind an diesem
Morgen im Autohaus Rent-
schler zu sehen. Am Tisch im
Chefbiiro sitzen neben Bern-
hard Rentschler auch der re-
gionale  Immobilienmakler
Waldfried Schmidt und Rent-
schlers Nachfolger, Mike Vet-
ter aus Calw. »Wir reden da ja
nicht iiber den Kauf und Ver-
kauf von 100 Gramm Wursts,
verdeutlicht der 40-jdhrige
Vetter, dass er den Kauf von
Autohaus und Tankstelle
nicht mal eben {ibers Knie ge-
brochen hat. Kein Wunder:
Im Exposé der Immobilie
stand einst ein Kaufpreis von
470000 Euro. Zu den genauen
Verkaufsdetails ~ schweigen
sich die Beteiligten an diesem
Morgen aus, lediglich auf be-
sagtes Exposé von Mirz wird
verwiesen.

»Der Plan ist ein fliegender
Wechsels, erklirt Vetter. Im
Herbst soll es dann soweit
sein. Am Montag, 2. Novem-
ber, schlieft man die Pforten,
t Inventur und Uberga-
be Tags drauf soll der Wech-
sel damn volizogen sein.
»Dann bauen wir drei Monate
ume, 5o Vetter. Auf den Ver-
will man sich konzentrieren.
Wihrenddessen soll der Be-
trieb aber wie gewohnt wei-
terlaufen. Nach der Renovie-
rung zieht auch der gesamte
»Autopark Vetters von Calw
nach Obereichenbach. Im
Februar 2021 soll das soweit

Rentsohio

sein. »Wir lésen die Stelle in
Calw dann aufs, erklirt Vet-
ter. Der Grund dafiir ist banal
wie nachvollzichbar: »Mo-
mentan sind wir in Calw zur
Miete und haben was eigenes
gesucht.« Dann ist man fiin-
dig geworden in Oberreichen-
bach.

15 ernstzunehmende
Interessenten gab es

Schmidt, der die Immobilie
vertrieb, berichtet von mehre-
ren Interessenten. Um die 15
emstzunehmende seien es ge-
wesen. Aber auch lediglich

G dindler,

kein Interesse an Betrieb von
Werkstatt und Tankstelle ge-
habt hitten. »Und das wire ja
nicht ganz im Interesse von
Herrn Rentschler gewesens,
meint Schmidt. Denn dem 66-
jahrigen Firmeninhaber war
es von Anfang an wichtig,

dass seine aktuellen Kunden
auch weiterhin gut betreut
sind. Zudem seine Mitarbeiter
{ibernommen werden.

All das hat jetzt mit der
Ubernahme geklappt. Vetter
ibernimmt das Modell von
Rentschler, Ford-Wagen als

Agenty _der Schwat

mit. Auch der Bosch-Service
fiir alle Modelle und Marken
wird nach Oberreichenbach
portiert.

Der Diplom-Betriebswirt im
KfZ-Gewerbe ist mit seiner
Firma nun schon seit 13 Jah-

ren in Calw stationiert. Schon
sein Grofivater vertrieb einst
Fahrzeuge, das Benzin im
Blut hat also irgendwo eine
gewisse  Famillentradition.
Rentschler ist indes froh, dass
die Firma in seinem Sinne
weitergefithrt wird, meint:
*Wenn das jetzt mit dem Ver-
kauf nicht geklappt hiitte, wii-
re es schwierig geworden, al-
les so weiterzufithren.« Mit 66
Jahren sei man eben nicht
mehr so leistungsfihig wie
mit Anfang 30. Auch Vetter
ist zufrieden iiber den Deal:
»Es hat gepasst wie die Faust
aufs Auge. Jetzt steht zwar ein
riesiger Berg vor uns mit Um-

m,qm.szmamﬁb zug und Umbau, aber da ge-
Marke Seat bringt er aus Calw

hen wir jetzt durch.«

Vor allem das Gelidnde
muss etwas erweitert werden,
obwohl beide ungefihr gleich
groff seien. Immerhin 30
Fahrzeuge hat Vetter im Be-
stand, dafiir braucht es eben
Platz. Gottlob geht aus seiner

Freuen sich iiber die gegliickte Ubernahme in Oberreichenbach:Waldfried Schmidt (von link), Bernhard Rentschler und Mike Vetter.

Sicht das Grundstiick von
Rentschler noch weiter in
Richtung Siiden. Den Park-
platz auflen will Vetter erwei-
tern, Platz schaffen fiir weite-
re Automobile aus spanischer
und amerikanischer Produk-
tion. Ein Ubergabefest im
Herbst will der neue Chef
nicht machen. »Im Friihjahr,
wenn alles fertig ist, ist das
bessers, meint der 40-Jihrige.
Rentschler sei dann selbstver-
stindlich als Ehrengast gela-
den.

Druck macht sich keiner
der beiden Minner

Der Noch-lnhaber wird die
Entwicklungen auch weiter-
hin verfolgen kénnen, wohnt
bekanntlich nur wenige Hun-
dert Meter entfernt. Stress
entsteht deshalb bel keinem
der beiden: »Wir machen uns
da keinen Drucke, betonen

Fato: Buck

Rentschler und Vetter uniso-
no. Doch der Calwer hat na-
tiirlich einen Anspruch: »Wir
versuchen mindestens so gut
zu sein wie bisher.« Drauflen
beim Fototermin fachsimpeln
die beiden Autominner noch
iiber den Sinn und Unsinn
von Direktannahmen, digita-
len Diagnosembglichkeiten
fiir den Kunden und andere
Dinge. Vetter blickt sich der-
weil schon in der Werkstatt
um - man kénnte meinen, er
schmiedet schon diverse Um-
baupline. Die werden wohl
bald in die Realitit umgesetzt,
spitestens ab Herbst geht es
rund im Autohaus Rentschler
in Oberreichenbach. Dann
weht dort passend zur Jahres=
zeit ein frischer Wind.

Sie erreichen
den Autor unter

sebastian.buck
@ schwarzwaelder-bote.de



